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Case: Stockholm Business School - Executive MBA

Hur hittar man potentiella deltagare till ett Executive
MBA-program med endast 35 platser och mycket héga
kvalificeringskrav i en malgrupp pa 6éver 60 000 personer?
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Stockholms.
universitet

Stockholm Business School

Executive MBA
ym skiljer

Du har gedigen
erfarenhet.

Ar du redo for en
Executive MBA?

Under 2015 har Adamello pa uppdrag av Stockholm Business School,
Stockholms Universitet, genomfdrt en serie e-postkampanjer. Adamello
har bearbetat relevanta malgrupper i syfte att undersdka intresset och
driva mottagarna att ansdka till en Executive MBA-utbildning vid
Stockholm Business School, Stockholms Universitet.

Malet var att utifran angivna selekteringsvariabler identifiera de mottagare |
malgruppen som ar intresserade av ga en Executive MBA-utbildning vid
Stockholms Business School, Stockholms Universitet.

Malgruppen delades upp i ett flertal undergrupper som alternerades for att
identifiera vilka delar av malgruppen som skulle bearbetas vidare.

Vart upplagg for Strategisk leadsgenerering tar hansyn till att mottagarna
befinner sig i varierande stadie av intresse och vilja till att bestalla en viss vara eller
tjanst. Upplagget mojliggdr for de mest intresserade i malgruppen att ga vidare

direkt och de som visar intresse bearbetas vidare med mer information och nytt
material.

Fortsattning pa nasta sida »
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Case: Stockholm Business School - Executive MBA

Utifran den angivna malgruppen har vi efter avslutat projekt identifierat
7 505 befattningshavare som intresserade. Utifran dessa har vi
identifierat 895 befattningshavare som visat starkt intresse varav 107 av
dessa gatt vidare med en intresseanmalan, med malet att ga vidare till
en ansodkan.

| ndste skede kan foretaget vanda sig till antingen de 7 505 befattningshavare som
visat intresse eller de 895 befattningshavare som visat ett start intresse for
utbildningen. Mgojligtvis ar dessa mottagare inte beredda att idag anmala sig till en
MBA. Men nu ar deras tankeprocess igang. Nu vet vi vilka som ska bearbetas vidare
och kunden kan fokusera pa de befattningshavare som ar av intresse och skapa
annu mer relevant kommunikation till dem.

Med vara tjanster ar detta bara borjan. Genom att bygga kampanjerna med ett mer
langsiktigt perspektiv kan vi ta till vara pa information och generera relevans och
resultat over lang tid. Vi vill i alla lagen underlatta och skapa forutsattningar for salj-
och marknadsavdelningarna att gora fler och battre affarer.

“Genom att Adamello hanterat hela processen fran att skapa utskick och
landningssidor till att leverera resultatet i form av leads har det
underldttat var marknadsféringsprocess avsevaért.

Projektet vi genomférde med Adamello var stort vilket i sin tur var bra da vi

kunde anpassa och justera kampanjerna allt eftersom. Vi kunde se vad som

fungerade bra och optimera kampanjerna vartefter for att hela tiden skapa
leads med hégre kvalite.”
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Stoqkholm Stockholms Michael Forsman
Business SChOOl universitet Utbildnings och marknadskoordinator, Fil. MSc.
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B2B E-postmarknadsforing

Skapa 6kad ldnsamhet och fler affarsmobjligheter med ratt
strategi i e-postkanalen. Vi har lang erfarenhet i branschen och
vet vad som kravs for att skapa fler och battre affarer inom
B2B.

Var foretagsdatabas innehaller dver 350.000 aktiva affarskontakter med
e-postadress som vi kan segmentera pa befattning, geografi, antal
anstallda, omsattning och bransch. Vi erbjuder er en fullservicehantering
och kvalité i alla led, bade for nykundsbearbetning genom
e-postkampanjer men aven for era befintliga e-postprogram och
nyhetsbrev.

Specialister pa E-postmarknadsforing!

o Erfarenhet o Fullservicebyra 0 Foretagsdatabas
Sedan 2009 har Vart team hjalper er Vi hjalper er att na ut till
Adamellos huvudprodukt genom hela processen ratt malgrupp. Selektera
varit e-postmarknadsforing fran idé till avslutad pa bla.befattning, geografi,
B2B. Vi vet hur man kampanj. Tillsammans storlek, och bransch.
skapar resultat. skapar vi kommunikation

som Okar er forsaljning.

@ Relevans G Kostnadseffektivt G Responsiv Design
& Resultat E-postmarknadsféring ar Antalet mobila lasare dkar
Kunnande och I6pande ett mycket kostnads- hela tiden och vi sakerstaller
optimering skapar relevans. effektivt annonsformat anvandarupplevelsen i alla
E-postmarknadsforing B2B jamfort med andra medier enheter.
skapar resultat bade direkt och traditionell DR.

och pa lang sikt.

Ring oss garna pa 08 - 120 190 60 sa berattar vi mer,

eller besdk www.adamello.se for mer information.
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